
■
Ｉ
Ｔ
化　

必
要
な
理
由　

　
　
　
　
　
　
　
　

家
電
業
界
の
事
例

　

二
〇
〇
一
年
は
、
わ
が
国
の
家
電
業
界
に
と
っ
て

歴
史
的
な
タ
ー
ニ
ン
グ
ポ
イ
ン
ト
と
な
る
で
あ
ろ

う
。

　

ソ
ニ
ー
が
、
イ
ン
タ
ー
ネ
ッ
ト
に
よ
る
自
社
製
品

販
売
を
断
行
し
、
そ
れ
に
対
抗
す
る
形
で
他
社
も
ソ

ニ
ー
に
追
従
し
ネ
ッ
ト
販
売
を
開
始
し
た
。
戦
後
の

家
電
の
成
長
を
支
え
て
き
た
今
ま
で
の
販
売
チ
ャ
ネ

ル
か
ら
の
大
き
な
抵
抗
に
よ
り
、
実
施
で
き
な
か
っ

た
計
画
を
つ
い
に
実
行
し
た
の
で
あ
る
。
米
国
の
イ

ン
タ
ー
ネ
ッ
ト
・
チ
ャ
ン
ネ
ル
に
よ
る
販
売
力
の
脅

威
を
目
の
当
た
り
に
し
た
ソ
ニ
ー
は
、
販
売
戦
略
の

転
換
を
行
わ
ざ
る
得
な
か
っ
た
も
の
と
思
わ
れ
る
。

　

さ
ら
に
、
五
月
に
は
松
下
が
日
立
と
の
広
範
な
戦

略
提
携
を
発
表
し
た
。
長
く
赤
字
を
出
し
続
け
て
き

た
家
電
部
門
の
事
業
再
構
築
に
、
各
社
が
本
格
的
に

取
り
組
み
始
め
た
。
二
〇
〇
一
年
は
、
そ
ん
な
年
な

の
だ
。

　

こ
う
し
た
動
き
の
な
か
で
、
地
域
の
家
電
販
売
小

売
店
に
大
き
な
影
響
を
与
え
る
変
化
が
着
々
と
進
行

し
て
い
る
。
大
手
家
電
メ
ー
カ
ー
で
は
、
事
業
の
再

構
築
を
行
う
課
程
の
中
で
、
従
来
か
ら
実
施
し
て
き

た
企
業
内
の
Ｉ
Ｔ（
情
報
技
術
）投
資
や
ネ
ッ
ト
ワ
ー

ク
投
資
の
効
果
を
目
に
見
え
る
形
で
出
す
こ
と
が
強

く
求
め
ら
れ
て
い
る
。
そ
の
結
果
、
各
社
で
は
Ｉ
Ｔ

投
資
に
見
合
う
販
売
部
門
の
人
員
削
減
を
行
う
こ
と

に
よ
り
、
そ
の
効
果
を
具
現
化
し
て
い
こ
う
と
し
て

い
る
。

　

今
ま
で
販
売
部
門
は
、
各
地
の
家
電
販
売
小
売
店

に
と
っ
て
は
販
売
の
生
命
線
と
い
え
る
「
新
製
品
の

情
報
提
供
」や「
販
売
方
法
の
指
導
」
を
行
う
こ
と
を

主
目
的
に
し
て
き
た
。
そ
の
た
め
、
こ
う
し
た
人
材

が
削
減
さ
れ
る
と
、各
地
の
家
電
販
売
小
売
店
で
は
、

新
製
品
を
販
売
す
る
た
め
の
セ
ー
ル
ス
ポ
イ
ン
ト
や

販
売
方
法
の
情
報
を
入
手
す
る
こ
と
が
困
難
に
な
る

こ
と
を
意
味
し
て
い
る
。大
手
家
電
メ
ー
カ
ー
で
は
、

情
報
提
供
を
人
を
通
じ
て
行
う
方
法
か
ら
、
今
ま
で

投
資
し
て
き
た
Ｉ
Ｔ
ネ
ッ
ト
ワ
ー
ク
を
通
じ
て
提
供

す
る
こ
と
に
よ
っ
て
コ
ス
ト
を
削
減
す
る
方
向
に
大

き
く
か
じ
を
切
ろ
う
と
し
て
い
る
の
で
あ
る
。

　

そ
の
た
め
、
家
電
販
売
小
売
店
が
生
き
残
っ
て
い

く
た
め
に
は
、
大
手
家
電
メ
ー
カ
ー
が
用
意
し
た
イ

ン
タ
ー
ネ
ッ
ト
上
の
新
製
品
情
報
を
入
手
す
る
以
外

に
新
し
い
情
報
を
入
手
す
る
手
段
を
絶
た
れ
よ
う
と

し
て
い
る
の
で
あ
る
。

　
「
こ
の
歳
で
Ｉ
Ｔ
な
ど
」と
い
う
地
域
の
家
電
販
売

店
の
経
営
者
も
多
い
。
し
か
し
、
そ
の
業
界
の
構
造

的
な
変
化
は
着
々
と
進
行
し
て
い
る
。
そ
の
本
質
的

な
変
化
を
見
失
う
と
、
致
命
的
な
結
果
を
招
く
可
能

性
が
生
ま
れ
て
い
る
の
で
あ
る
。
中
小
企
業
が
好
む

と
好
ま
ざ
る
と
に
か
か
わ
ら
ず
、
い
や
応
な
く
Ｉ
Ｔ

化
が
企
業
の
命
運
を
握
る
環
境
が
生
ま
れ
て
い
る
こ

と
を
自
覚
し
て
お
く
必
要
が
あ
る
。

　

た
だ
、
大
手
家
電
メ
ー
カ
ー
は
、
ネ
ッ
ト
販
売
だ

け
で
今
ま
で
の
販
売
量
を
維
持
で
き
る
と
は
考
え
て

い
な
い
。
実
際
問
題
、
高
齢
化
が
進
む
な
か
で
価
格

は
高
く
と
も
、
消
費
者
の
近
く
で
き
め
細
か
い
サ
ー

ビ
ス
を
期
待
す
る
ユ
ー
ザ
ー
は
多
い
。
ま
た
、
パ
ソ

コ
ン
の
普
及
に
伴
い
、
購
入
は
し
た
も
の
の
パ
ソ
コ

ン
が
動
か
な
く
な
っ
た
時
に
、
家
庭
に
ま
で
来
て
親

切
に
修
理
し
指
導
し
て
く
れ
る
こ
と
を
願
う
ニ
ー
ズ

も
生
ま
れ
て
い
る
。
ア
ン
ケ
ー
ト
を
み
る
と
、
地
域

の
家
電
販
売
小
売
店
は
、
こ
の
ま
ま
で
も
後
継
者
問

題
で
三
○
％
が
自
然
消
滅
す
る
こ
と
が
予
測
さ
れ
る

が
、
本
当
に
生
き
残
る
の
は
、
業
界
で
の
Ｉ
Ｔ
化
の

流
れ
に
乗
り
必
要
な
Ｉ
Ｔ
化
を
行
い
つ
つ
、
消
費
者
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の
ニ
ー
ズ
を
つ
か
み
、
そ
れ
に
こ
た
え
て
い
け
る
企

業
だ
け
で
あ
ろ
う
。

　

こ
う
し
た
現
象
は
、
家
電
業
界
だ
け
の
動
き
で
は

な
い
、
さ
ま
ざ
ま
な
業
界
で
多
か
れ
少
な
か
れ
似
た

よ
う
な
現
象
が
生
ま
れ
て
い
る
の
で
あ
る
。

　

八
〇
年
代
か
ら
始
ま
っ
た
Ｏ
Ａ
（
オ
フ
ィ
ス
オ
ー

ト
メ
ー
シ
ョ
ン
）
化
の
流
れ
は
、
Ｉ
Ｔ
の
急
激
な
技

術
革
新
や
価
格
低
下
に
よ
り
導
入
分
野
を
拡
大
し
て

き
た
。
現
在
で
も
、
中
小
企
業
に
お
け
る
Ｉ
Ｔ
の
問

題
と
い
う
と
、
業
務
効
率
化
と
い
っ
た
こ
の
流
れ
の

中
で
の
課
題
が
多
い
。

　

一
方
で
、
九
〇
年
代
に
広
が
っ
た
ネ
ッ
ト
ワ
ー
ク

は
、
イ
ン
タ
ー
ネ
ッ
ト
の
登
場
に
よ
り
飛
躍
的
に
領

域
や
利
便
性
を
高
め
、
資
材
調
達
の
電
子
化
、
電
子

市
場
の
形
成
、
中
小
企
業
の
ネ
ッ
ト
ワ
ー
ク
形
成
を

促
し
て
き
た
。
当
初
は
、
効
果
が
出
な
い
と
言
わ
れ

て
き
た
ネ
ッ
ト
調
達
も
、
徐
々
に
億
円
単
位
の
経
済

効
果
を
生
み
出
す
企
業
が
生
ま
れ
て
お
り
、
こ
の
成

功
が
商
習
慣
さ
え
も
変
え
て
い
る
。
ま
た
、
ネ
ッ
ト

ワ
ー
ク
の
進
展
は
、
従
来
は
不
可
能
と
思
わ
れ
て
き

た
全
く
新
し
い
事
業
形
態
（
ビ
ジ
ネ
ス
モ
デ
ル
）
を

誕
生
さ
せ
て
き
た
。

　

た
と
え
ば
、「
ア
ス
ク
ル
」
と
い
う
事
務
用
品
の
翌

日
配
送
サ
ー
ビ
ス
は
、
Ｉ
Ｔ
投
資
な
く
し
て
実
現
し

な
か
っ
た
ビ
ジ
ネ
ス
で
あ
る
。
受
注
後
十
五
分
で
こ

ん
包
を
完
了
し
配
送
を
行
え
る
高
度
な
配
送
体
制
の

整
備
は
、
売
上
高
の
一
○
％
を
継
続
的
に
Ｉ
Ｔ
投
資

し
続
け
た
結
果
の
た
ま
も
の
と
い
え
る
。

■
Ｉ
Ｔ
化　

し
な
い
理
由

　
　
　
　
　
　
　
　

事
務
の
効
率
化

　

こ
う
し
た
サ
ー
ビ
ス
が
誕
生
し
た
結
果
、
中
小
企

業
の
み
な
ら
ず
、
大
企
業
の
Ｉ
Ｔ
化
に
大
き
な
変
化

が
生
ま
れ
て
い
る
。
つ
ま
り
、
事
務
の
効
率
化
の
た

め
に
Ｉ
Ｔ
投
資
を
行
う
よ
り
も
、
ア
ス
ク
ル
の
よ
う

な
外
部
の
業
者
に
外
注
（
ア
ウ
ト
ソ
ー
シ
ン
グ
）
す

る
方
が
投
資
効
果
が
よ
い
と
い
う
環
境
が
生
ま
れ
て

い
る
の
で
あ
る
。
今
で
は
、
Ｉ
Ｂ
Ｍ
や
リ
ク
ル
ー
ト

な
ど
の
大
手
企
業
で
さ
え
、
ア
ス
ク
ル
を
活
用
し
て

事
務
用
品
の
購
買
効
率
を
高
め
よ
う
と
し
て
い
る
。

　

八
〇
年
代
か
ら
九
〇
年
代
に
か
け
て
米
国
で
は

「
Ｂ
Ｐ
Ｒ
（
ビ
ジ
ネ
ス
・
プ
ロ
セ
ス
・
リ
エ
ン
ジ
ニ
ア

リ
ン
グ
）」と
い
う
業
務
プ
ロ
セ
ス
を
見
直
す
経
営
手

法
が
流
行
し
た
。
し
か
し
、
結
果
的
に
は
こ
の
見
直

し
を
行
っ
た
企
業
は
、
必
ず
し
も
経
費
の
削
減
を
実

現
す
る
こ
と
が
で
き
ず
、
ま
し
て
や
売
り
上
げ
の
拡

大
を
実
現
す
る
こ
と
が
で
き
な
か
っ
た
。そ
の
た
め
、

多
く
の
企
業
で
は
、
Ｂ
Ｐ
Ｒ
か
ら
ア
ウ
ト
ソ
ー
シ
ン

グ
へ
と
業
務
効
率
化
の
手
段
の
変
更
を
行
っ
て
き
た

の
で
あ
る
。
つ
ま
り
、
何
で
も
Ｉ
Ｔ
化
に
よ
っ
て
効

率
化
を
目
指
す
の
で
は
な
く
、
Ｉ
Ｔ
化
を
し
な
い
こ

と
で
効
率
化
を
実
現
す
る
手
段
が
生
ま
れ
て
い
る
の

で
あ
る
。

　

言
い
換
え
れ
ば
、
各
々
の
企
業
が
個
別
に
Ｉ
Ｔ
投

資
を
行
う
の
で
は
な
く
、
高
い
能
力
を
持
つ
企
業
が

集
中
し
て
Ｉ
Ｔ
投
資
を
行
い
、
そ
の
成
果
を
多
く
の

企
業
が
享
受
し
、
わ
が
国
全
体
か
ら
み
れ
ば
効
率
的

な
Ｉ
Ｔ
投
資
を
実
現
し
て
い
る
こ
と
に
な
る
。
逆
説

的
だ
が
、
ネ
ッ
ト
ワ
ー
ク
化
の
進
展
や
Ｉ
Ｔ
の
導
入

領
域
の
拡
大
は
、
一
方
で
Ｉ
Ｔ
化
を
行
わ
な
く
て
も

よ
い
環
境
を
生
み
出
し
て
い
る
の
で
あ
る
。こ
れ
が
、

全
体
的
に
み
る
と
投
資
効
率
が
よ
い
が
故
に
、
今
後

と
も
ア
ス
ク
ル
の
よ
う
な
事
例
が
数
多
く
出
現
し
て

く
る
も
の
と
思
わ
れ
る
。

　

も
ち
ろ
ん
、
Ｉ
Ｔ
化
を
し
な
く
て
も
よ
い
と
言
っ

て
い
る
の
で
は
な
い
。
も
は
や
、
Ｉ
Ｔ
化
は
避
け
て

通
れ
な
い
こ
と
は
、
家
電
業
界
の
例
で
述
べ
た
。
問

題
は
、
何
で
も
Ｉ
Ｔ
で
解
決
が
で
き
る
と
経
営
者
が

誤
解
し
な
い
こ
と
。
ま
た
、
す
べ
て
を
自
社
で
持
つ

必
要
は
な
い
こ
と
を
、経
営
者
が
知
る
こ
と
で
あ
る
。

　

さ
ら
に
重
要
な
こ
と
は
、
い
く
ら
Ｉ
Ｔ
武
装
を
し

て
も
、
消
費
者
の
ニ
ー
ズ
を
つ
か
め
な
い
経
営
者
は

生
き
残
れ
な
い
と
い
う
従
来
か
ら
の
経
営
の
鉄
則

は
、
こ
れ
か
ら
も
変
わ
ら
な
い
と
い
う
こ
と
で
あ
ろ

う
。
Ｉ
Ｔ
は
、
自
社
の
顧
客
の
ニ
ー
ズ
を
継
続
的
に

把
握
す
る
た
め
の
道
具（
ツ
ー
ル
）と
し
て
活
用
さ
れ

た
時
に
、最
も
有
効
に
そ
の
効
果
を
発
揮
し
、中
小
企

業
の
生
き
残
り
に
貢
献
す
る
こ
と
に
な
る
だ
ろ
う
。
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