
■
ウ
ォ
ル
マ
ー
ト
が
や
っ
て
来
る

　

年
間
売
上
高
二
十
八
兆
円
の
世
界
最
大
の
小
売
業

が
、
つ
い
に
西
友
を
実
質
的
に
買
収
し
て
日
本
に
進

出
す
る
。
人
工
衛
星
を
使
っ
て
自
社
の
デ
ー
タ
を
処

理
す
る
世
界
で
最
も
情
報
化
が
進
ん
で
い
る
と
言
わ

れ
て
い
る
企
業
で
あ
る
。「
つ
い
に
来
た
か
」
と
い
う

感
じ
で
あ
る
。

　

今
後
、
西
友
は
ウ
ォ
ル
マ
ー
ト
の
資
金
を
活
用
し

て
不
採
算
店
を
整
理
す
る
一
方
で
、
地
方
の
有
力

ス
ー
パ
ー
を
買
収
す
る
と
い
う
。
直
接
的
、
間
接
的

に
地
方
へ
の
影
響
も
出
て
く
る
だ
ろ
う
。

　

か
つ
て
同
社
は
、
Ｉ
Ｂ
Ｍ
か
ら
、
世
界
で
最
も
Ｉ

Ｔ
を
有
効
に
活
用
し
て
い
る
企
業
と
し
て
日
本
の
セ

ブ
ン
・
イ
レ
ブ
ン
を
紹
介
さ
れ
、
調
査
団
を
日
本
に

派
遣
し
た
。
三
千
品
目
程
度
し
か
商
品
を
扱
っ
て
お

ら
ず
、弁
当
や
お
に
ぎ
り
で
収
益
を
上
げ
る
セ
ブ
ン
・

イ
レ
ブ
ン
の
経
営
が
、
数
万
品
目
を
扱
う
同
社
に
何

が
参
考
に
な
っ
た
か
を
知
る
よ
し
も
な
い
が
、
世
界

に
最
先
端
の
企
業
が
あ
る
と
聞
け
ば
、
そ
こ
か
ら
即

座
に
学
び
取
る
姿
勢
の
あ
る
優
れ
た
企
業
で
あ
る
。

　

こ
う
し
た
企
業
姿
勢
は
、
同
社
の
創
設
者
で
あ
る

ウ
ォ
ー
ト
ン
氏
以
来
続
い
て
い
る
。

■
Ｇ
Ｅ
ジ
ャ
ッ
ク
・
ウ
ェ
ル
チ
の
や
っ
た
こ
と

　

先
日
、
荘
銀
総
合
研
究
所
の
谷
社
長
と
会
談
す
る

機
会
が
あ
っ
た
。「
ジ
ャ
ッ
ク
・
ウ
エ
ル
チ
わ
が
経
営
」

を
読
ん
だ
が
、「
人
事
の
こ
と
が
多
く
驚
い
た
。
や
は

り
、
最
後
は
人
か
」
と
言
わ
れ
て
い
た
。

　

二
十
年
以
上
Ｇ
Ｅ
を
率
い
て
昨
年
度
百
四
十
一

億
ド

ル（
約
一
兆
七
千
億
円
）の
純
利
益
を
上
げ
た
Ｇ
Ｅ

の
経
営
者
で
あ
る
ウ
ェ
ル
チ
氏
が
や
っ
て
き
た
こ
と

は
、
世
界
に
優
れ
た
企
業
が
あ
る
と
聞
け
ば
、
飛
ん

で
い
き
、
そ
の
ノ
ウ
ハ
ウ
を
経
営
者
自
身
が
学
び
、

自
社
の
経
営
に
取
り
入
れ
る
こ
と
で
あ
っ
た
。
同
氏

は
、
日
本
の
経
営
か
ら
多
く
を
学
び
取
っ
た
経
営
者

の
一
人
で
あ
る
。
そ
し
て
、
学
び
取
っ
た
ノ
ウ
ハ
ウ

を
企
業
内
で
生
か
す
た
め
、
人
材
育
成
と
人
事
に
腐

心
し
た
経
営
者
で
あ
る
。

　

世
界
的
に
優
れ
た
企
業
と
言
わ
れ
る
企
業
は
、
進

ん
で
い
る
と
い
う
企
業
か
ら
学
ぶ
こ
と
を 
躊
躇 
し
な

ち
ゅ
う
ち
ょ

い
企
業
で
あ
る
。

■
経
営
者
が
変
わ
ら
な
け
れ
ば
変
わ
ら
な
い

　
「
中
堅
・
中
小
企
業
経
営
と
Ｉ
Ｔ
」
の
四
回
シ
リ
ー

ズ
の
最
後
に
あ
た
り
、
中
堅
・
中
小
企
業
の
経
営
者

の
方
々
に
、
最
後
に
ど
の
よ
う
な
メ
ッ
セ
ー
ジ
を
送

る
べ
き
か
を
相
当
悩
ん
だ
。

　

本
文
の
グ
ラ
フ
を
見
て
い
た
だ
き
た
い
。こ
れ
は
、

今
年
過
去
最
高
益
を
記
録
し
た
ト
ヨ
タ
の
お
膝
元
、

中
部
地
域
の
製
造
業
に
対
し
て
ア
ン
ケ
ー
ト
を
実
施

し
た
結
果
の
一
部
で
あ
る
。

　
「
Ｉ
Ｔ
導
入
に
関
す
る
中
心
的
な
発
案
者
は
誰

か
？
」
と
い
う
質
問
に
対
す
る
回
答
を
示
し
た
も
の

で
あ
る
。
こ
れ
を
見
る
と
、
小
規
模
な
企
業
ほ
ど
、

経
営
者
が
発
案
の
中
心
的
な
役
割
を
担
っ
て
い
る
こ

と
が
分
か
る
。
つ
ま
り
、
中
堅
・
中
小
企
業
に
お
い

て
は
、
Ｉ
Ｔ
活
用
を
行
う
と
す
れ
ば
、
経
営
者
が
変

わ
ら
な
け
れ
ば
、
企
業
は
変
わ
ら
な
い
と
い
う
こ
と

を
如
実
に
示
し
て
い
る
。

　
「
経
営
者
が
変
わ
る
」こ
と
は
決
し
て
簡
単
な
こ
と

で
は
な
い
。
し
か
し
、
よ
く
よ
く
考
え
れ
ば
、
世
界

で
最
も
優
れ
て
い
る
と
言
わ
れ
て
い
る
企
業
が
、
継

続
的
に
成
長
し
て
き
た
ノ
ウ
ハ
ウ
を
み
て
み
る
と
、

自
社
よ
り
も
優
れ
た
企
業
を
探
し
、
そ
の
企
業
か
ら

学
ぶ
姿
勢
を
失
わ
な
い
こ
と
が
、
成
長
の
大
き
な
ポ

イ
ン
ト
の
一
つ
で
あ
る
こ
と
が
分
か
る
。
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■
現
状
の
打
開
策
見
て
、
聞
い
て
、
学
ぶ
こ
と

　

現
在
、
私
は
山
形
県
の
あ
る
Ｉ
Ｔ
化
モ
デ
ル
事
業

の
委
員
に
な
っ
て
い
る
。
そ
の
事
業
の
過
程
で
、
あ

る
委
員
が
山
形
県
の
あ
る
メ
ー
カ
ー
の
方
に
「
こ
の

商
品
は
、
中
国
か
ら
既
に
輸
入
さ
れ
て
い
る
の
で
は

な
い
か
。
中
国
の
商
品
と
の
優
位
性
は
あ
る
の
か
」

と
お
聞
き
し
た
と
こ
ろ
、
輸
入
実
績
も
あ
り
、
品
質

的
に
も
あ
ま
り
変
わ
ら
な
い
と
の
回
答
が
あ
っ
た

が
、
事
業
自
体
を
根
本
的
に
見
直
す
こ
と
ま
で
は
、

経
営
者
は
考
え
て
い
な
い
よ
う
だ
。
と
い
う
指
摘
が

あ
っ
た
。

　

今
後
、
コ
ス
ト
の
安
い
海
外
製
品
と
の
競
合
を
無

視
す
る
こ
と
は
で
き
な
い
と
い
う
大
き
な
環
境
変
化

は
理
解
で
き
て
い
て
も
、
ど
の
よ
う
に
対
応
し
て
よ

い
か
が
分
か
ら
な
い
と
い
う
の
が
、
中
堅
・
中
小
企

業
経
営
者
の
現
状
と
言
え
る
で
は
な
い
だ
ろ
う
か
。

　

こ
う
し
た
企
業
の
打
開
策
を
、
Ｉ
Ｔ
化
と
い
う
切

り
口
だ
け
で
見
出
す
こ
と
が
で
き
る
だ
ろ
う
か
。

　
「
今
、
日
本
で
最
も 
儲 
か
っ
て
い
る
商
売
は
、
着
メ

も
う

ロ
で
は
な
い
か
」
と
言
わ
れ
て
い
る
。
携
帯
電
話
の

着
信
メ
ロ
デ
ィ
ー
を
配
信
し
、
配
信
す
る
た
び
に
二

百
円
が
転
が
り
込
む
商
売
で
あ
る
。
し
か
し
、
こ
の

事
実
を
知
っ
た
と
し
て
も
、
Ｉ
Ｔ
知
識
が
乏
し
い
企

業
で
は
な
か
な
か
参
入
で
き
な
い
の
が
、
Ｉ
Ｔ
革
命

の
革
命
た
る 
所
以 
で
あ
り
、
こ
の
よ
う
な
話
を
い
く

ゆ
え
ん

ら
聞
い
て
も
、
経
営
者
の
多
く
は
動
け
な
い
で
あ
ろ

う
。

　

一
方
、
経
営
者
の
方
々
も
、
対
処
の
方
法
が
見
出

せ
な
い
た
め
に
、
環
境
変
化
に
目
を
つ
ぶ
っ
て
い
る

面
も
否
め
な
い
。

　

こ
う
し
た
状
況
を
打
開
し
、
経
営
者
が
変
わ
る
た

め
に
は
、
経
営
者
は
、
環
境
変
化
を
く
ぐ
り
抜
け
て

き
た
企
業
を 
貪  
欲 
に
探
し
、
そ
の
企
業
を
躊
躇
す
る

ど
ん 
よ
く

こ
と
な
く
訪
問
し
、
見
て
、
聞
い
て
、
学
ぶ
こ
と
を

実
践
す
る
こ
と
が
一
つ
の
方
策
だ
と
思
う
。
世
界
の

優
良
企
業
も
や
っ
て
き
た
よ
う
に
。

■
打
開
策
の
切
り
口

　

で
は
、
ど
の
よ
う
な
切
り
口
か
ら
打
開
策
を
見
出

す
の
か
。

　

今
、
中
堅
・
中
小
企
業
の
生
き
残
り
の
手
段
と
し

て
、「
地
域
密
着
」
と
い
う
考
え
方
が
注
目
さ
れ
て
い

る
。
地
域
は
、
高
齢
化
し
少
子
化
し
て
お
り
、
こ
う

し
た
環
境
に
対
す
る
技
術
や
サ
ー
ビ
ス
が
求
め
ら
れ

て
い
る
。
こ
う
し
た
身
の
回
り
の
顧
客
が
真
に
求
め

る
も
の
を
提
供
す
る
こ
と
が
、
生
き
残
り
の
一
つ
の

方
策
で
あ
る
。
大
企
業
は
、
効
率
を
追
い
求
め
る
が

故
に
、
非
効
率
に
な
り
や
す
い
地
域
に
密
着
し
た
特

有
な
事
業
に
は
手
を
出
し
難
い
。
こ
う
し
た
切
り
口

か
ら
、
現
在
の
事
業
を
見
直
せ
な
い
だ
ろ
う
か
。

　

ま
た
、
製
造
業
で
は
「
時
間
」
と
い
う
切
り
口
が

最
後
の
切
り
札
に
な
り
つ
つ
あ
る
。
生
産
拠
点
が
コ

ス
ト
の
安
い
海
外
に
移
転
す
る
中
、
国
内
に
あ
る
製

造
業
の
強
み
は
、
市
場
に
近
く
タ
イ
ム
リ
ー
に
商
品

が
提
供
で
き
る
こ
と
で
あ
る
。
こ
う
し
た
商
品
を
見

分
け
る
こ
と
で
、
生
き
残
り
の
糸
口
を
見
出
せ
な
い

だ
ろ
う
か
。

　

こ
の
よ
う
な
視
点
か
ら
み
る
と
、
日
本
で
も
い
く

つ
か
の
企
業
が
、
既
に
チ
ャ
レ
ン
ジ
ン
グ
な
試
み
を

行
っ
て
い
る
。
こ
う
し
た
優
れ
た
企
業
を
見
出
し
、

直
接
会
い
、
そ
の
企
業
か
ら
学
ぶ
こ
と
で
打
開
策
を

見
出
す
こ
と
が
、
中
堅
・
中
小
企
業
の
経
営
者
の
役

割
と
な
っ
て
い
る
と
思
う
。

■
あ
な
た
の
会
社
を
、
再
び
あ
な
た
ら
し
く

　

荘
銀
総
研
や
行
政
な
ど
の
支
援
機
関
は
、
経
営
者

が
変
わ
る
た
め
に
必
要
な
優
れ
た
企
業
を
探
し
、
中

堅
・
中
小
企
業
経
営
者
に
情
報
提
供
を
行
い
、
そ
う

し
た
企
業
に
地
域
の
経
営
者
が
会
え
る
機
会
を
創
出

す
る
こ
と
が
、
今
後
の
大
き
な
役
割
の
一
つ
に
な
る

だ
ろ
う
。
経
営
者
も
ま
た
、
こ
う
し
た
機
関
を
大
い

に
活
用
し
て
、自
ら
が
変
わ
る
契
機
と
し
て
欲
し
い
。

　

大
企
業
で
さ
え
も
、
す
べ
て
の
企
業
が
生
き
残
る

こ
と
が
難
し
い
経
営
環
境
で
あ
る
。こ
う
し
た
中
で
、

生
き
残
っ
て
い
く
に
は
、
こ
こ
五
十
年
で
は
実
行
し

た
こ
と
の
な
い
よ
う
な
思
い
き
っ
た
打
開
策
を
講
じ

る
覚
悟
が
必
要
で
あ
る
。
そ
し
て
、
そ
れ
は
、
あ
な

た
の
会
社
を
、
再
び
あ
な
た
ら
し
い
会
社
に
す
る
こ

と
に
ほ
か
な
ら
な
い
。　
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